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Аннотация. В статье охарактеризованы вопросы государственного регулирования ценообразо-
вания в сфере государственного оборонного заказа, исследованы нормативные правовые акты, ре-
гламентирующие вопросы ценообразования и методы расчета начальной цены контракта на закупку 
товаров и услуг, поставляемых по государственному оборонному заказу. На основании анализа приме-
нения конкурентных методов расчета начальной цены на товары и услуги, поставляемые по государ-
ственному оборонному заказу, авторами подготовлено предложение о целесообразности применения 
в закупках по государственному оборонному заказу нормативного метода. Авторы заострили внимание 
на разработке и внедрении единых стандартов и нормативов в рамках государственного регулирова-
ния цен на оборонную продукцию, выявили проблемы и противоречия, требующие решения.
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В национальной экономике, внешней и вну-
тренней политике государства оборонно-
промышленный комплекс (ОПК) истори-

чески играет важнейшую роль, определяя статус 
России как одной из военных держав. Защиту на-
циональных и экономических интересов обеспе-
чивают поставляемые предприятиями ОПК по го-
сударственному оборонному заказу (ГОЗ) товары, 

работы, услуги. Государство через систему госу-
дарственных закупок инвестирует развитие ОПК, 
создавая новейшие инновационные технологии, 
развивая кадровый потенциал и реконструируя 
производственные мощности предприятий.

Роль ГОЗ как инструмента обеспечения эко-
номической безопасности и развития ОПК пред-
ставлена в табл. 1.

Таблица 1
Роль ГОЗ как инструмента обеспечения экономической безопасности и развития ОПК

№ 
п/п Роль ГОЗ Аспекты обеспечения экономической безопасности

1
Содействие развитию 
оборонно-промыш-
ленного комплекса

ГОЗ стимулирует развитие и модернизацию оборонных предприятий, способствует созда-
нию новых рабочих мест, развитию технологических и инновационных решений является 
основным источником доходов для предприятий ОПК

2 Обеспечение безопас-
ности поставок

ГОЗ обеспечивает надежность и стабильность поставок оборонной продукции и услуг для 
поддержания оперативной и стратегической готовности вооруженных сил. Предприятия ОПК 
– поставщики оборонной продукции (работ, услуг) должны соответствовать требованиям за-
конодательства о контрактной системе и обеспечивать качество, надежность и безопасность 
поставляемых товаров (работ, услуг), эффективность реализации оборонных проектов

3 Укрепление нацио-
нальной экономики

ГОЗ способствует развитию и укреплению национальной экономики, стимулирует спрос на 
продукцию и услуги оборонного сектора, создает новые рабочие места, повышает уровень 
технологического развития и инвестиций в науку, развивает смежные отрасли экономики, 
такие как производство комплектующих, транспорт и логистика

4 Защита национальных 
интересов

ГОЗ обеспечивает защиту национальных интересов и суверенитета страны. Оборонный по-
тенциал, гарантированная безопасность и независимость России укрепляются за счет со-
здания оборонной продукции, разработки новых технологий, внедрения инноваций в ОПК
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С развитием во всем мире опережающими 
темпами развиваются и отрасли ОПК, растет их 
технологический уровень, внедряются новейшие 
научные разработки, модернизируются и рекон-
струируются производственные мощности.

Предприятия ОПК России и предприятия 
военно-промышленного комплекса (ВПК) зару-
бежных стран в условиях современного мирово-
го порядка, где безопасность и обороноспособ-

ность имеют ключевое значение, конкурируют 
между собой. К факторам, способствующим кон-
куренции, относятся: геополитическая ситуация 
в мире, имидж и репутация, финансовые возмож-
ности и технологическое превосходство, качест-
во производимых товаров (работ, услуг) и объ-
ем реализации оборонной продукции за рубеж. 
Краткая характеристика каждого из перечислен-
ных факторов представлена в табл. 2.

Таблица 2
Факторы, способствующие конкуренции среди предприятий ОПК

№ 
п/п

Фактор конкуренции 
предприятий ОПК Краткая характеристика фактора

1 Технологическое превос-
ходство

Предприятия, обладающие передовыми технологиями и инновациями, имеют значи-
тельное преимущество перед конкурентами. Развитие новых военных систем, улучше-
ние боевых возможностей и повышение эффективности становятся ключевыми факто-
рами в конкурентной борьбе

2 Финансовые возможности
Компании, имеющие значительные финансовые ресурсы, могут инвестировать в иссле-
дования и разработки, модернизацию производственных мощностей и закупку совре-
менного оборудования

3 Международные контрак-
ты

Предприятия, заключающие контракты на реализацию оборонной продукции за рубеж, 
получают дополнительные инвестиции для развития и расширения производства

4 Качество продукции и 
услуг

Предприятия, выпускающие качественную и надежную оборонную продукцию, более 
конкурентоспособны на российском и международном рынке

5 Геополитические факторы

Конкуренция между предприятиями ОПК зависит от геополитических интересов и от-
ношений между странами. Например, в рамках конфликтов или напряженных отно-
шений между странами спрос на оборонную продукцию может резко возрасти, что 
стимулирует конкуренцию между предприятиями, стремящимися удовлетворить этот 
растущий спрос

6 Имидж и репутация
Заказчики предпочитают приобретать продукцию предприятий ОПК, зарекомендовав-
ших себя на рынке качественной инновационной продукцией, способных реализовать 
новые проекты

7 Государственная поддер-
жка

Государственная поддержка, включая финансовые инвестиции, налоговые льготы 
и другие привилегии, играет важную роль в конкурентной борьбе

В рамках ГОЗ заключаются специальные 
контракты на разработку и производство воору-
жений, военной техники и оборудования, а га-
рантом исполнения контрактов и обеспечения 
предприятий ОПК необходимым объемом фи-
нансирования со стороны государства является 
Правительство России.

ГОЗ создает стабильный спрос на продукцию 
предприятий ОПК, что позволяет им планировать 
свою деятельность на долгосрочной основе. Осо-
бенно важна стабильность при разработке слож-
ных и дорогостоящих продуктов, которые требуют 
значительных инвестиций и времени. ГОЗ обес-
печивает поддержку и развитие инфраструктуры 
предприятий ОПК, поскольку в рамках выполне-
ния контрактов могут потребоваться создание но-
вых производственных мощностей и модернизация 

существующих, развитие логистической и науч-
но-исследовательской базы предприятий. Все это 
способствует созданию сильной и устойчивой ин-
дустриальной базы в сфере оборонного комплекса.

Оборонный заказ является движущей си-
лой для инноваций и технологического разви-
тия в ОПК, для выполнения заказов на военную 
продукцию предприятия вынуждены стремиться 
к постоянному улучшению своих технологий, 
разработке новых материалов и применению пе-
редовых методов производства. Это способствует 
совершенствованию научно-технического потен-
циала предприятий ОПК и повышению их кон-
курентоспособности как на внутреннем, так и на 
международном рынке. В целом ГОЗ оказывает 
положительное влияние на развитие предприя-
тий ОПК, способствуя сохранению и развитию 
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национальных технологических компетенций, 
созданию новых рабочих мест и росту экономи-
ческого потенциала России.

Вместе с тем следует указать и на негативное 
влияние ГОЗ на предприятия ОПК. Например, 
зависимость предприятия от государственных 
контрактов может приводить к недиверсифици-
рованной структуре производства и риску по-
тери заказов в случае изменения политической 
или экономической обстановки, поскольку вы-
полнение государственных заказов часто связано 
с определенными регуляторными и юридиче-
скими ограничениями, которые могут замедлять 
процесс разработки и выпуска новой продукции.

Основой для формирования ГОЗ [3] явля-
ются: военная доктрина, планы строительства 
и развития Вооруженных Сил, государственная 
программа вооружения и долгосрочные (феде-
ральные) целевые программы в области обороны 
и безопасности государства, программы и пла-
ны военно-технического сотрудничества России 
с иностранными государствами, решения Прези-
дента и Правительства России, а также мобилиза-
ционный план экономики России. Законодатель-
ство в сфере ГОЗ предельно четко обозначает 
цели и задачи ОПК в целом.

Для реализации перечисленных задач в свод-
ный реестр организаций ОПК, утвержденный 
Правительством России [5], включено более 
1,3 тыс. организаций [9] с общей численностью 
более 2 млн работников, из которых 1,4 млн чело-
век заняты непосредственно в оборонных отра-
слях промышленности.

Для решения задач, стоящих перед предприя-
тиями ОПК в реализации ГОЗ, необходим и соот-
ветствующий объем финансирования. Согласно 
открытой части федерального бюджета России 
на трехлетний период с 2023 по 2025 г. по статье 
расходов «Национальная оборона» запланирова-
но около 14 трлн руб. [6], в бюджетной росписи 
значительные ресурсы предусмотрены и на вос-
становление дружественных территорий. С уче-
том обоснованной информационной закрытости 
ГОЗ на его выполнение, по мнению экспертов, 
приходится около половины общего объема фи-
нансирования по статье «Национальная оборо-
на» [11]. Таким образом, объем финансирования, 
направленный на укрепление обороноспособно-
сти, может составить примерно 7 трлн руб.

В состав оборонного заказа включается 
определенный перечень товаров, работ, услуг, 
представленный на рис. 1 [4].

Рис. 1. Состав оборонного заказа
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Проведем сравнительную оценку конкурент-
ного потенциала российских предприятий ОПК и 
предприятий ОПК ведущих стран мира, сравним 
объем оборонного бюджета на 2023 г. и его долю 
в ВВП страны.

Сопоставим объем оборонного бюджета Рос-
сийской Федерации с прогнозными показателями 
расходов на оборону Соединенных Штатов Аме-
рики (США) и Китайской Народной Республики 
(КНР) на 2023 г. (табл. 3).

Таблица 3
Национальный бюджет России, США, КНР на оборону

Страна Показатель (национальная оборона) 2023 г. Доля от ВВП

Россия

Национальная оборона, млрд руб. 4981,6

3,3%
Национальная оборона, млрд долл.* 54,14
ВВП, млрд руб. 149 900
ВВП, млрд долл.* 1628,99

США
Оборонный бюджет, млрд долл. 816

3,1%
ВВП, млрд долл. 26 390

КНР

Национальная оборона, млрд юаней 1553,7

1,3%
Национальная оборона, млрд долл.** 217,52
ВВП, млрд юаней 121 020
ВВП, млрд долл.** 16 942,8

Примечания: * Официальный курс российского рубля к доллару США на 01.11.2023.
** Официальный курс юаня к доллару США на 01.11.2023.

Доля национального оборонного бюдже-
та в российском ВВП спланирована на уровне 
3,3% (54,14 млрд долл.), что является показате-
лем значимости и приоритетности обеспечения 
обороноспособности страны, однако в реальном 
объеме финансирования расходы на националь-
ную оборону у России значительно ниже, чем 
у НР – 1,3% (217,52 млрд долл.) и США – 3,1% 
(816 млрд долл.). С учетом существенной разницы 
в объеме бюджетного финансирования расходов 
на национальную оборону следует больше вни-
мания уделять эффективности, обоснованности 

и экономности бюджетных расходов, выделенных 
на закупку оборонной продукции (в рамках заклю-
ченных контрактов) не только головным исполни-
телем, но и предприятиями всей кооперации.

Деятельность предприятий ОПК влияет на 
показатель ВВП страны, например в 2022 г. ре-
зультат деятельности российских предприятий 
положительно повлиял на фактический уровень 
ВВП (2,1%) на фоне прогнозируемых мировыми 
лидерами международных финансовых органи-
заций и Банком России показателей снижения от 
–15 до –6% (рис. 2)

Рис. 2. Прогноз уровня ВВП на 2022 г.
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Основным заказчиком товаров, работ и услуг 
в сфере ГОЗ является государство, оно обеспечи-
вает предприятия ОПК гарантированной потреб-
ностью, поддерживая отрасль на рынке через 
формирование спроса в условиях отсутствия ес-
тественной конкуренции. В связи с этим сущест-
вуют риски установления необоснованного уров-
ня цен на продукцию ОПК.

Законодательство предусматривает несколь-
ко методов расчета и экономического обоснова-
ния цен на продукцию и услуги ГОЗ: анализ ры-
ночных индикаторов, сравнимой цены, затратный 
метод, индексация базовой цены, индексация по 
статьям базовых затрат. Методы применяются 
с целью обеспечения доступности критически 
важных товаров и услуг для обороноспособности 
государства, поддержания надежности поставок, 
стимулирования инноваций и обеспечения кон-
курентоспособности отечественных производи-
телей оборонной техники. Перечисленные мето-
ды наиболее распространены и применяются при 
формировании цен на оборонную продукцию.

Существует много особенностей в выборе 
метода расчета. Например, в случае если ме-
тоды рыночных индикаторов и сравнимых цен 
неприменимы и не сформирована базовая цена, 
применяется затратный метод. В случае наличия 
базовой цены цена на оборонную продукцию на 
очередной и плановые периоды определяется 
с помощью методов индексации базовой цены 
и индексации по статьям базовых затрат. Перечи-
сленные методы обосновывают расчеты затрат на 
производство, реализацию и эксплуатацию обо-
ронной продукции, формируя показатели плано-
вой себестоимости и рентабельности для пред-
приятий ОПК.

Сумма и состав затрат, включенных в себесто-
имость оборонной продукции, должны быть обо-
снованы, затраты определяются исходя из норма-
тивно-технической документации, технического 
задания на закупку, учетной политики и специфи-
ки учета (планирования затрат) предприятия-по-
ставщика (исполнителя) ГОЗ. К особенностям вы-
полнения задания также можно отнести НИОКР 
(научно-исследовательские и опытно-конструк-
торские работы) и иные работы (услуги), установ-
ленные документами закупки, нюансы производ-
ства и поставки продукции и др.

Статьи затрат себестоимости включают: ма-
териальные расходы, расходы на оплату труда, 
другие расходы, согласованные головным ис-

полнителем. Например, материальные расходы 
предприятие обосновывает номенклатурой сы-
рья, материалов (ресурсов), а оплату труда – тру-
доемкостью изготовления продукции и стоимо-
стью единицы труда, измеряемой нормо-часами, 
человеко-часами, человеко-днями, человеко-ме-
сяцами. Уровень общепроизводственных, обще-
хозяйственных, транспортно-заготовительных 
расходов, специальных затрат и затрат на подго-
товку и освоение производства согласовывается 
с головным исполнителем.

Размер плановой рентабельности в составе 
цены устанавливается в размере суммы: не более 
1% плановых затрат на приобретение товаров, ра-
бот, услуг и не более 25% плановых собственных 
затрат организации на поставку продукции, но 
не менее 10% плановых собственных затрат ор-
ганизации на поставку продукции. При этом для 
головного исполнителя в случае, если доля его 
собственных затрат в себестоимости продукции 
составляет 20% и более, плановая рентабельность 
не может быть менее 5% себестоимости продук-
ции. При применении затратного метода расчета 
цена единицы формируется исходя из определен-
ного Приказом № 334 [7] состава затрат, включа-
емых в себестоимость продукции, в виде суммы 
величин указанных затрат и прибыли.

В сложившейся ситуации при фиксированной 
норме рентабельности производителю «экономи-
чески выгодно» увеличить себестоимость и по-
лучить утвержденную нормативную прибыль, но 
уже от большей суммы ГОЗ, с учетом механизма 
формирования цены и законодательной базы по 
ее регулированию. Этапы формирования себесто-
имости на настоящий момент недостаточно про-
зрачны и позволяют предприятиям необоснованно 
увеличивать конечную стоимость ГОЗ.

Таким образом, наличие предельного норма-
тива на рентабельность имеет и положительные 
стороны, и отрицательные, одной из которых яв-
ляется отсутствие у предприятия ОПК интереса 
в снижении себестоимости продукции, посколь-
ку базой для определения цены является себесто-
имость.

Контроль обоснованности цен на продукцию 
и услуги, поставляемые по ГОЗ, осуществляют 
Федеральная антимонопольная служба (ФАС 
России) и Федеральное казначейство (в рамках 
своих полномочий). Одним из инструментов 
контроля является государственное регулирова-
ние цен. Цели и методы государственного регу-
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лирования цен на продукцию и услуги, постав-
ляемые по ГОЗ, приведены в табл. 4, принципы 

и цели государственного регулирования цен уста-
новлены Законом о ГОЗ [3].

Таблица 4
Цели и методы государственного регулирования цен на продукцию и услуги,  

поставляемые по ГОЗ
Цели Методы

Обеспечение обоснованности и справедливости цен Установление целевых цен и целевых параметров
Обеспечение экономической эффективности Утверждение стандартов для ценообразования
Обеспечение защиты национальных интересов Регулярный мониторинг и анализ цен
Обеспечение прозрачности и контроля Установление ценовых пределов и ограничений
Обеспечение доступности и надежности поставок Применение штрафных санкций и поощрений
Обеспечение конкурентности рынка Использование системы аукционов и конкурентных торгов
Обеспечение финансовой устойчивости и умеренности 
расходов

Разработка специальных программ поддержки и финанси-
рования

Содействие развитию инноваций и технологическому про-
грессу Налаживание сотрудничества и партнерских отношений

Соблюдение международных обязательств
Укрепление институциональной базы

Регулирование цен ГОЗ осуществляется 
в отношении: продукции, включенной в перечни 
и поставляемой по госконтрактам в связи с раз-
работкой, изготовлением, сервисным обслужива-
нием, модернизацией, ремонтом и утилизацией 
продукции, включенной в перечни. Государство 
также регулирует цены на вооружение и военную 
технику (не имеющие российских аналогов и про-
изводство которых осуществляется единственны-
ми производителями), работы (услуги) в области 
космической деятельности, сырье, материалы, 
покупные комплектующие изделия и др., постав-
ляемые в рамках кооперации головного исполни-
теля. Большое количество контрактов заключается 
предприятиями ОПК конкурентными способами.

Предприятия зачастую не имеют достаточных 
компетенций в части определения справедливой 
цены контракта конкурентными способами, по-
скольку для экспертизы контрактной цены необ-
ходимы знания не только в области технических 
параметров и специфических особенностей заку-
паемой продукции, но и в области ценообразова-
ния и маркетинга. Маркетинг оборонной промыш-
ленности обеспечивает рыночную успешность 
продукции на внутреннем и внешних рынках, 
продвигая ее в конкурентной борьбе, в том числе 
посредством цены на продукцию. Например, Го-
скорпорацией «Ростех» [2] проведены исследова-
ния в части обеспечения предприятий корпорации 
специалистами маркетинга в сфере оборонной 

промышленности. Результаты исследований сви-
детельствовали о дефиците 4500–5000 человек 
специалистов по промышленному маркетингу 
в России. Внутренняя кадровая потребность «Ро-
стеха» составляет более 1000 человек.

В условиях сложившейся геополитической 
обстановки в мире, экономического кризиса, 
с учетом незаинтересованности предприятий 
ОПК – исполнителей ГОЗ в снижении стоимости 
продукции и услуг, поставляемых по ГОЗ, рас-
ширение сферы государственного регулирования 
цен экономически необходимо и требует приме-
нения новых подходов и методов.

Одним из подходов эффективного регулирова-
ния ГОЗ может стать нормирование цены на про-
дукцию и услуги, поставляемые по ГОЗ. Напри-
мер, в Федеральном законе от 05.04.2013 № 44-ФЗ 
«О контрактной системе в сфере закупок товаров, 
работ, услуг для обеспечения государственных 
и муниципальных нужд» есть понятие «норми-
рование», под которым понимается установление 
требований к закупаемым заказчиком товарам, ра-
ботам, услугам (в том числе предельной цены то-
варов, работ, услуг) и нормативных затрат.

Нормативный метод – это один из методов 
определения стоимости товаров, работ, услуг, 
который базируется на использовании предвари-
тельно установленных норм и стандартов. Он по-
зволяет оценить стоимость потенциального кон-
тракта на основе согласованных и утвержденных 
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нормативных данных. Преимущества примене-
ния нормативного метода в ГОЗ: прозрачность 
цены, снижение возможности коррупции, эконо-
мическая эффективность. Нормативный метод 
основан на установленных стандартах и нормах, 
что позволяет участникам торгов и заказчику 
понять, как была рассчитана стоимость, и четко 
определить основные параметры контракта.

Применение нормативного метода способст-
вует уменьшению уровня субъективности и веро-
ятности коррупционных сделок в связи с тем, что 
стоимость рассчитана нормативным методом, 
определяется на основе установленных стандар-
тов и норм, что лишает возможности манипули-
ровать стоимостью и предотвращает неправо-
мерное влияние. С точки зрения экономической 
эффективности нормативный метод позволяет 
заказчику получить более точную оценку стои-
мости проекта, что поможет управлять бюдже-
том и ресурсами более эффективно, способствует 
снижению издержек и оптимизации расходов.

Следует учитывать ограничения в примене-
нии нормативного метода: например, он может 
оказаться неприменимым в случаях, когда тре-
буется учет уникальных условий и особенностей 
проекта. В таких ситуациях может потребоваться 
альтернативный метод оценки стоимости, учиты-
вающий более специфические факторы. Также 

необходимо аккуратно подходить к выбору и при-
менению нормативных данных, чтобы убедиться 
в их актуальности и соответствии конкретным 
требованиям проекта.

Можно предположить, что нормирование 
цены позволит повысить уровень конкуренции 
в ОПК за счет заинтересованности в снижении 
себестоимости путем оптимизации производст-
венного процесса и внедрения более совершен-
ных технологий, что повлечет за собой прозрач-
ность при распределении федерального бюджета 
на ОПК. В случае корпоративных закупок пред-
приятий ОПК использование нормативного ме-
тода (установление стандартных норм и стоимо-
сти для различных видов товаров, работ услуг, 
связанных с оборонной отраслью) может быть 
полезным и эффективным. Нормативы могут 
устанавливаться на стоимость материалов, тех-
нологических операций, трудозатрат и других 
факторов, закупаемых головным исполнителем 
(предприятиями всей кооперации), влияющих на 
стоимость оборонной продукции.

Примеры стандартов и нормативов для при-
менения нормативного метода в закупках ГОЗ, 
которые необходимо разработать с целью уста-
новления базовых параметров для определения 
стоимости товаров, работ и услуг, приведены 
в табл. 5.

Таблица 5
Стандарты и нормативы, устанавливающие базовые параметры

№ 
п/п

Наименование стан-
дарта (норматива) Краткая характеристика стандарта (норматива)

1 Норматив времени 
и трудозатрат

Установление единых норм трудозатрат на различные виды работ и операций, таких как мон-
таж, сборка, тестирование. Это позволит определить объем работ и ресурсов, необходимых 
для выполнения конкретных задач

2 Нормы расхода мате-
риалов

Установление единых норм расхода материалов на производство или выполнение конкретных 
задач. Это важно для определения количества необходимых материалов и оценки их стоимости

3 Единые технические 
требования

Разработка единых технических требований для товаров и услуг, чтобы определить мини-
мально допустимые характеристики и качество продукции, а также функциональность и над-
ежность

4 Основные параметры 
стоимости

Установление ключевых параметров и факторов, влияющих на стоимость товаров, работ 
и услуг. Это может включать ставки оплаты труда, стоимость энергоресурсов, транспортные 
расходы и т. д.

5 Системы классифи-
кации

Разработка единых систем классификации товаров, работ и услуг, чтобы обеспечить сопоста-
вимость и сравнимость предложений от различных поставщиков и выполненных работ

6 Единые расценки на 
материалы и товары

Разработка единых расценок на материалы и товары позволит сократить временные ресур-
сы для расчета стоимости конечной продукции, уменьшив трудозатраты контрактных служб 
предприятий ОПК и себестоимость ГОЗ

Разработка и внедрение этих единых стан-
дартов и нормативов позволят повысить про-
зрачность и эффективность закупочных про-

цессов в рамках ГОЗ и способствовать более 
объективной оценке предложений от постав-
щиков.



Анализ финансово-хозяйственной деятельности

Экономика и управление: проблемы, решения № 12, том 2, февраль 2023168

Примерами товаров, работ и услуг, для кото-
рых можно рассчитывать начальную цену с ис-

пользованием нормативного метода, представле-
ны в табл. 6.

Таблица 6
Примеры расчета начальной цены с использованием нормативного метода

№ 
п/п Товар, работа, услуга Краткая характеристика

1 Строительные работы
В случае строительства или ремонта объектов можно использовать нормативный ме-
тод для определения стоимости различных строительных операций, таких как земля-
ные работы, монтаж инженерных коммуникаций, укладка фундамента, монтаж кровли

2 Производство товаров

В производственных отраслях, например в машиностроении или химической про-
мышленности, нормативный метод может быть применен для определения стоимости 
производства конкретного изделия или продукта. Это может включать составление 
стандартов технологических операций, определение норм расхода материалов и труда

3 Транспортные услуги
Для закупки транспортных услуг, таких как перевозка грузов или пассажиров, можно 
использовать нормативный метод для определения стоимости единицы перевозки по 
заданному маршруту и для установления общей стоимости всего объема перевозок

4 Поставка материалов и 
комплектующих

При закупке материалов и комплектующих можно использовать норматив-
ный метод для определения стоимости единицы товара с основой на установ-
ленных нормах расхода материалов и стоимости производства

Таким образом, нормативный метод может 
быть эффективен для определения и обоснования 
начальной цены контракта, проведения сравни-
тельного анализа предложений от поставщиков 
на основе единых стандартов и нормативов. Нор-
мирование цены позволит добиться прозрачно-
сти в области закупок материалов, комплектую-
щих и других товаров (работ, услуг).

При сложившейся мировой ситуации и огра-
ниченности ресурсов, когда обороноспособность 
страны напрямую зависит от экономической ста-
бильности, эффективности и обоснованности 
расходов на оборону, у предприятий ОПК суще-
ствует острая необходимость в оптимизации рас-
ходов на закупки товаров, работ, услуг для вы-
полнения ГОЗ по экономически обоснованным 
ценам. Предложенные в статье пути применения 
нормативного метода в закупках ГОЗ позволят 
предприятиям ОПК перейти на единые стандар-
ты и нормативы, устанавливающие базовые па-
раметры и критерии для определения стоимости 
закупаемых товаров, работ и услуг.
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